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ce), in aggiunta alla gia
consolidata e capillare
rete vendita di oltre 400
agenti. Axélero, che ha
gia selezionato alcune
realta locali, ha stabilito
uno standard dingresso
basato sull'analisi det-
tagliata del parco clien-
ti, del processo produt-
tivo e delle economie
di scala presenti ma an-
che con una visione pro-
spettica, ponendo par-
ticolare attenzione alle
realta in cui le potenzia-
lita sono frenate da man-
canza di tecnologia o di
prodotti. Verso queste re-
alta, axélero agira da for-
nitore di soluzioni con lo
scopo di svilupparne il
business. “La costituzio-
ne del canale Business

Partner & unopportuni-
ta per costruire una rete
di interlocutori specia-
lizzati con cui sviluppa-
re un percorso di eccel-
lenza digitale che, come
da filosofia aziendale,
ponga la soddisfazione
del cliente al centro de-
gli obiettivi’, afferma Le-
onardo Cucchiarini pre-
sidente e ceo axélero. I
nuovo canale commer-
ciale rappresenta un van-
taggio concreto per tut-
te le parti interessate: i
clienti ottengono un uni-
co referente per tutta la
comunicazione digita-
le, conservando pero |l
vantaggio di un punto
di contatto locale costi-
tuito dall'agenzia affiliata.
Le agenzie partner acce-

dono ad un connettore
nazionale con factory di
prodotto e competenze
traversali condivise, oltre
ad avere |'opportunita di
usufruire di tecnologie
innovative e strumenti
avanzati per I'analisi del-
le soluzioni digitali da
proporre. La responsabi-
lita del nuovo network &
affidata a Gianni Terzulli,
da oggi head of business
partner axélero, dallo svi-
luppo del business alla
supervisione del proces-
so di affiliazione delle mi-
gliori agenzie locali. Ne-
gli anni Gianni Terzulli ha
collaborato, tra le altre,
con realtd nazionali nel
settore digital occupan-
dosi di sviluppo del busi-
ness e dei processi.
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